
PROMOZIONE RISERVATA ALLE START-UP  
Se hai costituito la tua azienda da meno di sei mesi potrai utilizzare 

gratuitamente il nostro gestionale www.elatos.net per 

un anno e per i successivi anni avrai uno sconto del 50%. 

Questa agevolazione ha l’obiettivo di aiutare le aziende in uno dei 

momenti di vita più delicati, la fase nella quale normalmente si 

concentrano gli investimenti e dove risulta spesso difficile impostare 

nel modo corretto e con una visione a medio termine la propria 

struttura informatica. Con il nostro gestionale potrai fin da subito 

pensare in grande, impostare nel modo ideale la struttura degli archivi 

e le funzionalità che saranno certamente utili nella successiva fase di 

crescita. La versione offerta alle nuove imprese è la business, quella 

completa e di solito riservata alla media azienda. 

 

VANTAGGI RISERVATI ALLE NEW.CO 

 

Software gestionale GRATUITO per 

un anno e sconto del 50% a partire 

dal secondo anno 

 

Sconto del 50% sulla consulenza 

fiscale erogata dal nostro gruppo di 

professionisti 

 

Sostegno alla ricerca di finanziamenti 

agevolati e se disponibili a fondo 

perduto 

Per usufruire di queste agevolazioni è sufficiente 

inviare una visura che attesti che l’azienda è stata 

costituita entro i sei mesi precedenti l’attivazione. 

 

Nel caso decidessi di affidare la consulenza fiscale 

al nostro gruppo otterrai anche per questo 

servizio uno sconto del 50% sui prezzi da 

tariffa.  

Il nostro gruppo è costituito da professionisti che 

operano in vari ambiti e possiamo offrire anche servizi 

di ricerca di finanziamenti agevolati a sostegno delle 

nuove imprese. 

Consigli su come mettersi in proprio 
Creatività, entusiasmo e fantasia sono doti fondamentali in qualunque iniziativa imprenditoriale ma quando si avvia un'impresa il 

rischio è sempre in agguato. Lo strumento fondamentale per non andare allo sbaraglio è il business plan, un documento di 

programmazione indispensabile per determinare obiettivi e strategie ed evidenziare gli eventuali pericoli. 

 

Il business plan è un progetto dettagliato, che prende in esame tutte le aree di attività di un'impresa. E' una sorta di carta 

d'identità dell'azienda, attraverso la quale si mettono per iscritto tutte le componenti di un piano imprenditoriale: dall'analisi di 

mercato al progetto finanziario, dal marketing alla gestione delle risorse umane. Un business plan ben fatto serve per capire i 

problemi che si dovranno affrontare e gli strumenti a disposizione per farlo. Preparare il business plan richiede tempo e 

dedizione. Non si tratta di una semplice descrizione dell'attività che si intende avviare, né di un promemoria sulle principali spese 

da sostenere e sui fornitori da contattare. Il business plan è un progetto dettagliato, che getta le fondamenta della nuova 

impresa e le garantisce maggiori probabilità di sopravvivenza 

 

Gli scettici ritengono che la pianificazione scritta sia una perdita di tempo. Ma gli esperti dimostrano che è meglio perdere uno o 

più mesi, piuttosto che chiudere l'azienda, poco dopo averla avviata. Elaborare un piano scritto della propria idea d'impresa, 

oltre al tempo e a una piena dedizione, richiede uno sforzo intellettuale superiore alla semplice immaginazione. L'entusiasmo 

iniziale per la nuova idea spesso induce l'aspirante titolare d'azienda a minimizzare i dati non favorevoli al progetto, o addirittura 

a non considerarli... Le ricerche pratiche per compilare il business plan possono evidenziare dati prima sconosciuti 

all'imprenditore, con i quali dovrà confrontarsi se non vuole rischiare di fallire. In termini, poi di comunicazione, il progetto  

di impresa è la carta di identità dell'imprenditore. Parla di lui, della sua serietà e del suo impegno. E' uno strumento importante 

per farsi conoscere prima, ed eventualmente finanziare poi. E non è tutto. Il business plan non è utile soltanto in fase di 

avviamento, ma ha un grande rilievo come strumento di gestione, perché consente di non perdere mai di vista quali sono gli 

obiettivi dell'azienda e di controllarne l'andamento. 

 

I fattori da enfatizzare, in ogni caso, sono almeno questi: 

1. gli obiettivi (che hanno una funzione motivante per sé e per gli altri) 

2. la ricerca di mercato e il relativo piano di marketing (che dimostra l'esistenza di spazi operativi e i sistemi per 

conquistarli) 

3. il conto economico (che illustra costi e ricavi). 

 

 

 

 

Per maggiori informazioni contatta il numero gratuito che 

trovi su www.elatos.net oppure chiamaci ai numeri 

030.9158637 – 320.8414373  
Ti forniremo tutte le indicazioni necessarie per una scelta conveniente.  
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